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Aseguradoras

PROTECCION ANTE
LA INCERTIDUMBRE

En promedio, las cuentas por cobrar son el 40%
de los activos de una empresa. Finability entendid
|a necesidad de proteger a los negocios ante I
falta de pago y en eso resume su labor

Durante la pandemia que vivimos en 2020, las empresas quedaron
mas vulnerables que nunca ante la posible falta de pagos, entrando
en un momento de mucha incertidumbre y duda que les impedia
potencializarse y crecer. Azalea Huizar Zapata, CEO de Finability
con mas de 15 afios de experiencia en seguros, detectd esta latente

necesidad y comenzé a generar conciencia sobre los seguros de cré- Finability esta entre el primer y segundo lugar
de ventas de seguros de crédito en el pais

dito. Fue asi como logré armarse de una amplia cartera de clientes
y posicionar su propia agencia: Finability.

Finability ofrece servicios de administracion de riesgos, seguros MAS DEL SEGURO DE CREDITO
tradicionales, no tradicionales, factoraje y fianzas. Pero el servicio * Tienes el respaldo de una entidad financiera que cobra contigo y que
estrella es el seguro de crédito. Se trata de un servicio poco explo- funciona como un buré de crédito
rado en el pafs, pero realmente util, pues asegura las cuentas por * Te posicionas antes de los demas para cobrar
cobrar ante la falta de pago o los pagos tardios. * Sino tienen éxito en el cobro, la aseguradora te indemniza de un 90 a

“Gracias al seguro de crédito sumamos varios casos de éxito. 93% de la deuda
Las empresas crecieron con una rentabilidad muy alta, casi 100%. * Es 100% deducible de impuestos y se cuenta con cobertura en
Tienen la confianza de que si no les pagan, pueden aplicar este cualquier giro empresarial

servicio”, comparte Azalea. “Un cliente me ha dicho que ahora
duerme tranquilo al saber que estd cubierto”.

El trabajo de Finability consiste, primero, en disefar productos

$l bl
de acuerdo a las carteras de las empresas, basandose en las cuentas medianas empresas. Buscan alcanzar esta meta manteniéndose
> Yy
por cobrar, la estimacién de venta y la distribucién de los clientes.  en constante comunicacién con las aseguradoras, observando los
Lo segundo es ser la conexiéon con las aseguradoras. Hay cinco ase-  cambios y retroalimentdndose de primera mano, asi como partici-
Ly >

guradoras lideres en seguros de crédito a nivel global y en Finability ~ pando en foros econémicos y networkings empresariales.
no solo las manejan todas, también tienen una excelente relacion

con cada una, lo que garantiza posicionarse en primera fila para un
siniestro, cotizacién o analisis de riesgo.

“Nuestra filosoffa es llegar a ser socios estratégicos de nuestros @ Edificio IZA
clientes en la administracién de riesgos, de una forma dptima y Av. Calzada del Valle No. 255, Col. del
potencializando su crecimiento. Ellos son nuestra inspiracién y Valle, San Pedro Garza Garcia
trabajamos mano a mano porque nos dan orgullo sus logros y su @ www finability.mx
crecimiento. Gracias al seguro de crédito crecen mds de 10% anual @ /Finability mx
en ventas, algo poco comun en una economia como la de México. (81) 1388-6592/(81) 2513-1114

Y eso nos llena de satisfaccién”.
Parte de la misién de Finability es influir de manera positiva en la

cultura de seguros en el pais, pues muchas veces las empresas lo ven ' - @
como un gasto y no como una inversion. En otros paises los seguros I ;] I N AB I I I I '
de ’cr'edlto son muy comunes, por ello tienen la misién de que en ‘ Expertos en Seguros Empresariales
México puedan tropicalizar el producto y adaptarlo a las pequenas
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